
財務＆金融支援
～ 資金繰り・継続的な仕組み～

❶事業予測
今後の事業の成長性と事業特性をSWOT分析 で見える化

❷案件管理
現事業の契約案件、見 案件 を整理し先行資金状況を見える化

❸財務管理体制の体系化
適性目標に基づく健全な財務管理体制が機能している事を体系化

❹借入条件改善提案
上記資料と借入一覧を基に健全な改善計画を提案

STEP
❸ 金融機関向け借入条件改善

銀行提出書類
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