
財務＆金融支援
～ 資金繰り・継続的な仕組み～

STEP
❷

管理会計体制の構築

❶キャッシュ ロー分岐点からの必要売上算出
上記必要売上+戦略経費からの必要売上と現状を比較し適性目標算出

❷利益計画表運用
適性目標を部門単位で予実管理化し、部門毎の適性目標を明確化

❸先行管理運用
予実管理で生じてくる差額を数か月前から予測して対策を立てる

❹先行資金繰り表運用
❶～❸から見えてくる予測収支をキャッシュ ローで把握

管理会計帳票類
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