];71[ N=ITF7109&T 57409
~ BRES{E - ENBHEH. ~

T > e

O ARBERT L —LARIE
HPIXSEARGGGT. MRRIREASEARL A 77D bODEET7ZRIET D

QEAEIE—S1AF71 >0
A7 ERDFrvvIFIE—CBEEBEBE CORE A ®HET,

OEAEER)ETET
%DE%%EWOZéﬁ_C:/T:/“_%%Ugl%Eé uRn-I_g_éo

O 1> )\—>g>XREH
HAREOI> )\ -3 > RTAFEL. ERZIRECT D,

BT AT LB

)
( (YY),

ﬁ(n’ )
o &
E

2mR08a 3mRona




	スライド 1: 中小企業に求められる伴走型支援スタンスで関わります。
	スライド 2: 伴走型の姿勢は、最適な課題設計のもと、共に課題解決を実行していきます。  ①課題の絞込み → ②解決策提示 → ③PDCA  → ④解決 
	スライド 3: 基本コンサルメニュー
	スライド 4
	スライド 5
	スライド 6
	スライド 7
	スライド 8
	スライド 9: マーケティング＆ブランディング　　　　　　　　　　　　　　～ 販売促進・売れる仕組み. ～　　　　 
	スライド 10: マーケティング＆ブランディング　　　　　　　　　　　　　　～ 販売促進・売れる仕組み. ～　　　　 
	スライド 11: マーケティング＆ブランディング　　　　　　　　　　　　　　～ 販売促進・売れる仕組み. ～　　　　 
	スライド 12: マーケティング＆ブランディング　　　　　　　　　　　　　　～ 販売促進・売れる仕組み. ～　　　　 
	スライド 13: マーケティング＆ブランディング　　　　　　　　　　　　　　～ 販売促進・売れる仕組み. ～　　　　 
	スライド 14: 財務＆金融支援　　　　　　　　　　　　　　　～ 資金繰り・継続的な仕組み～ 
	スライド 15: 財務＆金融支援　　　　　　　　　　　　　　　～ 資金繰り・継続的な仕組み～ 
	スライド 16: 財務＆金融支援　　　　　　　　　　　　　　　～ 資金繰り・継続的な仕組み～ 
	スライド 17: 財務＆金融支援　　　　　　　　　　　　　　　～ 資金繰り・継続的な仕組み～ 
	スライド 18: 財務＆金融支援　　　　　　　　　　　　　　　～ 資金繰り・継続的な仕組み～ 



